W

[
TITITIY

'\

X
N

\
\

\‘

Apresentacao dos resultados - 1T07

Rela¢c6es com Investidores:

Michel Wurman
Diretor de RelagBes com Investidores
Jodo Mallet
Gerente de Relacbes com Investidores

Telefone: (21) 3504-3800
E-mail: ri@pdgrealty.com.br
Website: www.pdgrealty.com.br/ri



NN

A

ke

TITITIY

SRR - - -

-
- gl :

&
!

ANVMA
M
W\

\

Participantes

José Antonio T. Grabowsky
Diretor-Presidente

Michel Wurman
Diretor de Rela¢gBes com Investidores

Telefone: (21) 3504-3800
E-mail: ri@pdgrealty.com.br
Website: www.pdgrealty.com.br/ri



http://www.pdgrealty.com.br/ri

Destaques do 1TO0?7

v" A PDG Realty apresentou uma Receita Liquida de R$68 milhdes, um aumento de 220,9%
gquando comparado ao mesmo periodo do ano anterior.

v" O EBITDA do trimestre alcangou R$21 milhdes, um crescimento de 235,7% em relagao ao
mesmo periodo do ano anterior.

v O VGV lancado foi de R$366,6 milhdes, sendo R$143,9 milhdes a participacdao da PDG
Realty, um crescimento de 105% em relagao ao 1TO06.

v Participamos do lancamento de 13 empreendimentos residenciais, totalizando 1.632
unidades lancadas (um crescimento de 250% em relacdao ao 1T06) e um shopping center de
vizinhanga para renda.

v 84% da unidades lancadas foram com foco em empreendimentos nos segmentos de
classe média e média-baixa.

v' Langamento do CCS Shopping Valinhos (interior de SP), com 5.277m2 de ABL.

v Conclusao da estruturacao da equipe de colaboradores e das novas instalacdes da PDG
Realty.
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Eventos Recentes

v Operacoes realizadas:

v Aumento de participacao de 49% para 70% da Goldfarb
Incorporacoes e Construgoes S.A.

v Aumento de participacdao na CHL Desenvolvimento Imobilidrio S.A., de
40% para 50%.

v Aquisicao de 20% da Patrimdvel Consultoria Imobiliaria S.A. e da RVI
Empreendimentos Imobiliarios Ltda.

v O landbank pro rata PDG Realty cresceu, aproximadamente, R$600
milhdes, atingindo R$2,6 bilhdes e totalizando 141 projetos.

v Aumentamos nossa diversificacdo geografica entrando recentemente no
mercado do Espirito Santo.
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Desempenho Operacional
- Langcamentos

v No 19 Tri/2007 participamos de lancamentos que representaram um VGV total de R$366,6
milhdes, sendo R$143,9 milhdes a participacao da PDG Realty.

Ndmero de Unidades Namero de Projetos Lancamentos - %PDG
Lancadas Lancados (R$ mm)
14 143,97
y 1.632 " y
$
cf)
1.019 70,87
G 4 i
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Desempenho Operacional
- Lancamentos

v Langcamentos (% PDG Realty em R$ milhdes)

Segmentos 1TO7 (%) 1TO6 (%)
Alta renda 16,53 11,5% 0,00 0,0%
Média-alta renda 5,30 3,7% 0,00 0,0%
Média renda 45,82 31,8% 54,00 76,2%
Média-baixa renda 75,19 52,2% 16,87 23,8%
Comercial 0,00 0,0% 0,00 0,0%
Loteamento 1,14 0,8% 0,00 0,0%
Total 143,97 100,0% 70,87 100,0%

Regiao 1TO0Z7 (%) 1TO6 (%)

SP - Capital 114,88 79,8% 16,87 23,8%
SP - Demais cidades 24,34 16,9% 0,00 0,0%
Rio de Janeiro 4,75 3,3% 54,00 76,2%
Bahia 0,00 0,0% 0,00 0,0%
Total 143,97 100,0% 70,87 100,0%
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Desempenho Operacional
- Lancamentos

v' Lancamentos (projetos)

PDG

Segmentos 1TO07 (%) 1TO6 (%)
Alta renda 2 14,3% 0 0,0%
Média-alta renda 1 7,1% 0 0,0%
Média renda 2 14,3% 1 25,0%
Média-baixa renda 7 50,0% 3 75,0%
Comercial 1 7,1% 0 0,0%
Loteamento 1 7,1% 0 0,0%
Total 14 100,0% 4 100,0%
Regiao 1TO07 (%) 1TO06 (%)
SP - Capital 10 71,4% 3 75,0%
SP - Demais cidades 3 21,4% 0 0,0%
Rio de Janeiro 1 7,1% 1 25,0%
Bahia 0 0,0% 0 0,0%
Total 14 100,0% 4 100,0%




Desempenho Operacional
- Lancamentos

v' Lancamentos (unidades)

Segmentos 1TO7 (%) 1TO6 (%)
Alta renda 59 3,6% 0 0,0%
Média-alta renda 112 6,9% 0 0,0%
Média renda 259 15,9% 427 41,9%
Média-baixa renda 1160 71,1% 592 58,1%
Comercial 0 0,0% 0 0,0%
Loteamento 42 2,6% 0 0,0%
Total 1.632 100,0% 1.019 100,0%
Regiao 1TO07 (%) 1TO06 (%)
SP - Capital 1.415 86,7% 592 58,1%
SP - Demais cidades 212 13,0% 0 0,0%
Rio de Janeiro 5 0,3% 427 41,9%
Bahia 0 0,0% 0 0,0%
Total 1.632 100,0% 1.019 100,0%
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Desempenho Operacional
- Lancamentos

v Lancamentos (area privativa - m2)

PDG

Segmentos 1TO07 (%) 1TO06 (%)
Alta renda 13.112 6,0% 0 0,0%
Média-alta renda 21.546 9,9% 0 0,0%
Média renda 20.838 9,6% 32.507 52,1%
Média-baixa renda 60.448 27,9% 29.914 47,9%
Comercial 0 0,0% 0 0,0%
Loteamento 100.901 46,5% 0 0,0%
Total 216.845 100,0% 62.421 100,0%
Regiao 1TO07 (%) 1TO06 (%)
SP - Capital 186.207 85,9% 29.914 47,9%
SP - Demais cidades 29.846 13,8% 0 0,0%
Rio de Janeiro 792 0,4% 32.507 52,1%
Bahia 0 0,0% 0 0,0%
Total 216.845 100,0% 62.421 100,0%




Vendas

v Vendas Contratadas Totais (em R$ milhoes)

PDG

il

Segmentos 1TO07 (%) 1TO06 (%)
Alta renda 25,11 11,5% 3,95 2,4%
Média-alta renda 54,48 25,0% 12,67 7,7%
Média renda 63,23 29,0% 139,67 85,3%
Média-baixa renda 70,86 32,5% 7,51 4,6%
Comercial 0,00 0,0% 0,00 0,0%
Loteamento 4,29 2,0% 0,00 0,0%
Total 217,97 100,0% 163,79 100,0%
Regido 1TO07 (%) 1TO06 (%)
SP - Capital 144,95 66,5% 28,48 17,4%
SP - Demais cidades 24,45 11,2% 0,00 0,0%
Rio de Janeiro 45,14 20,7% 135,31 82,6%
Bahia 3,43 1,6% 0,00 0,0%
Total 217,97 100,0% 163,79 100,0%
Lancamentos 1TO07 (%) 1TO6 (%)
2003 14 6,2% 6,77 4,1%
2004 1 0,5% 4,22 2,6%
2005 8 3,9% 44,80 27,4%
2006 63 28,9% 108,00 65,9%
2007 132 60,4% 0,00 0,0%
Total 217,97 100,0% 163,79 100,0%
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Vendas

v Unidades vendidas

PDG

Segmentos 1TO7 (%) 1TO06 (%)
Alta renda 14 1,6% 3 0,5%
Média-alta renda 91 10,6% 23 3,7%
Média renda 219 25,5% 550 89,3%
Média-baixa renda 521 60,6% 40 6,5%
Comercial 0 0,0% 0 0,0%
Loteamento 14 1,7% 0 0,0%
Total 859 100,0% 616 100,0%
Regiao 1TO07 (%) 1TO06 (%)
SP - Capital 676 78,7% 80,00 13,0%
SP - Demais cidades 39 4,5% 0,00 0,0%
Rio de Janeiro 130 15,1% 536,00 87,0%
Bahia 14 1,6% 0,00 0,0%
Total 859 100,0% 616 100,0%
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Landbank

v O landbank pro rata da PDG Realty alcangcou R$2,6 bilhdes.

v" Analisando a segmentacao do nosso landbank, vemos que 72,9% dos lancamentos previstos
para 2007 estdo concentrados nos segmentos de média e média-baixa renda.

Lancamentos landbank (% PDG em R$ milhdes)

Segmentos 1T07 Range 2007E Range 2007 Landbank Total (%)

Alta renda 16,53 33,00 — 41,00 49,53 — 57,53 5,3% 39,31 1,5%
Média-alta renda 5,30 158,00 — 200,00 163,30 — 205,30 347,64 13,5%
Média renda 45,82 205,00 — 260,00 250,82 — 305,82 675,70 26,2%
Média-baixa renda 75,19 332,00 — 420,00 407,19 — 495,19 963,51 37,3%
Comercial 0,00 25,00 — 32,00 25,00 — 32,00 335,40 13,0%
Loteamento 1,14 4,00 — 4,00 514 — 5,14 219,44 8,5%
Total 143,98 757,00 — 957,00 900,98 — 1.100,98 100,0% 2,581 100,0%
SP - Capital 114,89 332,00 — 420,00 446,89 — 534,89 49,0% 879,13 34,1%
SP - Demais cidades 24,34 178,00 — 225,00 202,34 — 249,34 22,6% 921,01 35,7%
Rio de Janeiro 4,75 239,00 — 302,00 243,75 — 306,75 27,5% 649,76 25,2%
Espirito Santo 0,00 0,00 — 0,00 0,00 - 0,00 0,0% 50,33 1,9%
Bahia 0,00 8,00 — 10,00 8,00 — 10,00 0,9% 80,77 3,1%
Total 143,98 757,00 — 957,00 900,98 — 1.100,98 100,0% 2,581 100,0%

PDG

12



gtk

Landbank

v Nosso landbank é composto por 141 projetos, sendo 52 langamentos previstos ainda para
2007.

Lancamentos landbank (projetos)

Segmentos 1TO0?7 2007E 2007 Total (%) Landbank Total (%)
Alta renda 2 5 7 10,6% 5 3,5%
Média-alta renda 1 9 10 15,2% 16 11,3%
Média renda 2 9 11 16,7% 20 14,2%
Média-baixa renda 7 23 30 45,5% 50 35,5%
Comercial 1 2 3 4,5% 9 6,4%
Loteamento 1 7,6% 41 29,1%
Total 14 52 66 100,0% 141 100,0%
SP - Capital 10 24 34 51,5% 49 34,8%
SP - Demais cidades 3 13 16 24,2% 62 44,0%
Rio de Janeiro 1 14 15 22,7% 22 15,6%
Espirito Santo 0 0 0 0,0% 1 0,7%
Bahia 0 1 1 1,5% 7 5,0%
Total 14 52 66 100,0% 141 100,0%
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Destaques Financeiros

Lucro Bruto Receita Liquida EBITDA
(R$ milhdes) (R$ milhoes) (R$ milhdes)
25.603
67.950 21.010
.§\h
ﬁ
1T06 1707 1T06 1T07 1T06 17107
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Guidance 2007

v'0O quadro abaixo demonstra o crescimento das expectativas da administracao para o
exercicio de 2007, baseadas na execucao do plano de negdcios:

Estimativas - VGV Lancado
PDG Realty (R$ mm)

2007E *

/%' Informacgdes Financeiras (R$ milhdes)
900-1100

Receita Liquida

360 - 380
800-500 ‘ EBITDA 80 - 90
: Lucro Liguido Ajustado 100 - 110

* Estimativas em revis&o

. i

Guidance Revisao Revisao
IPO mar|07 mail07
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Performance da Acao

PDGR3 x IBOVESPA
Evolucdao do volume médio diario:
v/ Janeiro-07: R$31,7 milhdes
v Fevereiro-07: R$3,9 milhdes
v Marco-07: R$2,9 milhdes

2611 211 512 B2 132 18/2 2312 282 503 83 133 163 213 26/3 283 34 8/a 124 17/4 2004 254 30| 45 95

—— PDGR3 —— IOV ‘/ Abr||'07: R$5,5 m||h6es
R$ milhdes B
v Maio-07: R$6,7 milhdes

2611311 62 BI2 132 16i2 2312 282 5@ B3 133 163 213 26/3 2814 34 B]4A 124 17/4 2004 26/4 30/4 45 95

i Periodo utilizado: 26/01/07 a 11/05/07
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Investimentos de
Portfolio

= -
= =

v Potencial de ganhos de capital: seguindo o modelo de Private Equity, a PDG Realty tem
a intencao de incentivar o desenvolvimento e crescimento dos seus investimentos para
gue busquem o mercado de capitais como alternativa de capitalizagao.

v Portfolio atual permite uma forte presenca em todos os segmentos do mercado
imobilidrio brasileiro:

Baixa Renda HEclie - iz, Loteamentos InSvE [peire, Servigos
Renda Renda

2 -
GOLDFARB N SA ) :
Lindencorp PIFIHYOLY I MINTS VENAND - j
GROUP RUBEM
=Foco: Sao Paulo e Rio de Janeiro <Foco: Sao Paulo =Part: 17% (indireta)

=Part.: 50% de uma joint venture

=Foco: Sdo Paulo «Foco: Sdo Paulo =Part.: 20%

c H L =Foco: Rio de Janeiro

SINONIMO DE SUCESSC

*Part: 50%

=Foco: Rio de Janeiro ﬂ”ﬂ”gi

.‘ -1 =Part na AVANCE.: 49%
e |

=Foco: S&o Paulo e Rio de Janeiro
*Part: 50% de uma joint venture

P D G =Foco: Bahia
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Observacoes Finais

= Flexibilidade para atuar em todos os segmentos do mercado
imobiliario Brasileiro

*Flexibilidade

= Expertise e capilaridade para invesir em:
— Regibes geogréficas
’DiVGI’SifiC&QéO — Mercados

— Segmentos de renda

*Confianca em um dos
melhores management
teams do mercado

= Capacidade de agregar os melhores profissionais do mercado e
alavancar suas habilidades em suas especificas areas de atuacao

-Potenciais ganhos de = Potenciais ganhos de capital através dos seus investimentos de
capital portfolio

= Gestdo com grande expertise no setor imobiliario e financeiro, com

*Expertise comprovada forte cultura de maximizacéo de retornos

i

= A plataforma ideal para um crescimento sustentavel e de longo prazo

Pn G = Modelo unico de negdcios no mercado Imobiliario Brasileiro



