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Destaques Operacionais & Financeiros

v LANCAMENTOS PRO RATA PDG ALCANCARAM R$ 1,52 BILHAO NO 1512;

' VENDAS CONTRATADAS LfQIJIDAS PRORATA PDG DE R% 3,04 BILHOES NO 1513;

¥ VS0 DO TRIMESTRE ATI NGIU 23%0;

v 34% DO NOVO GUIDANCE DE LANCAMENTOS PARA O ANO DE 2012 FOI LANCADO ATE O
FECHAMENTO DO SEMESTRE;

v NO SEMESTRE LANCAMOS EM 7 ESTADOS E 14 CIDADES, COM MAIOR COMCENTRACAD DE
LANCAMENTOS NA REGIAD SUDESTE.

+ A RECEITA LIQUIDA NO SEMESTRE FOI DE R$ 2,54 BILHOES, 0 QUE REPRESENTA REDUCAO DE
21% QUAND O COMPARADO AD PRIMEIRO SEMESTRE DE 201 1;

¥ O LUCRO BRUTO FOI DE R$ 75 MILHOES NO SEMESTRE;

+ PREUIZO LIQUIDO DO PRIMEIRO SEMESTRE FOI DE R$ 387,75 MILHOES, AFETADO

PRI NCIPALMENTE PELA REVISAO NOS ORCAMENTOS REALIZADA NO 2T12;
+ ENCERRAMOS O SEMESTRE COM POSICAD DE CAIXA DE R$ 1,98 BIL HAD.

* REVISAD NOS ORCAMENTOS DAS OBRAS DA PDG;

" CRESCIMENTO DA P.AR'I'IDPAC.E:D DAS OBRAS PROPRIAS NDS LANCAMENTOS DA PDG;

* REDUCAD DO NUMERO DE UNIDADES RESIDENCIATS LANCADAS ;

* MATOR CONCENTRACAD NA REGLAO SUDESTE;

* REVISAD DO GUIDANCE DE LANCAMENTOS PARA 2012;

* AUMENTO DE FUNCLONARIOS PROPRIOS NAS OBRAS EXECUTADAS POR NOSSA EQUIPE;
 OPERACAD DE CAPTTALIZACAD;

* PDG LLQUIDA DUAS EMISSOES DE CCBz;

* NOVAS OPERACOES DE SECURITIZACAO DE RECEBIVEIS.
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Revisao no Cronograma de Entrega de Unidades

Seguem abaixo a evolugdo do cronograma de unidades entregues (grafico a esquerda) e a
entrega de unidades no primeiro semestre de 2012 versus a expectativa de entregas
(grafico a direita):

Revisdes no Cronograma de Entrega de Unidades PDG Entrega de Unidades: Previsto x Realizado
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Novo Cronograma de Entrega de Unidades

As unidades entregues até junho, somaram 10,2 mil distribuidas em 51 projetos. Abaixo,
apresentamos o historico de unidades entregues e o novo cronograma esperado de
entregas para 2012 e 2013.

Cronograma de Entrega de Unidades
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Segue abaixo a expectativa de entrega para o ano de 2012 em unidades e em Valor Geral
de Vendas (VGV). Até julho de 2012, 35% das unidades e 44% do VGV esperado para o
ano foram entregues. Além disso, pode-se observar que 93% das unidades que serao
entregue em 2012 ja estao vendidas.

Expectativa de Entregas 2012 - % Unidades Expectativa de Entregas 2012 - % VGV PDG
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Revisao de Orcamento do Custo de Obras PDG

Segue abaixo os efeitos da analise referente a carteira de obras da PDG:

Analise de todos
oS canteiros
de obra

Revisao do custo orcado
108 canteiros de obra
(34% do total PDG)

Revisao de Custo:
Acréscimo de R$ 478 milhoes no custo
v' 3,6% de toda a carteira de obras da PDG - R$ 13,2
bilhdes
v 10,6% do custo orgado de todos os 108 projetos
revisados

PDG; 43%

Terceiros;
43%

Parceiros;
14%

Substituidos;
1%
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Caracteristicas dos Projetos Reorcados

Maior concentracao dos projetos reorcados (51% do VGV Total) possuem data de entrega
para o segundo semestre de 2012;

VGV Revisado por Ano de Langcamento (%) VGV Revisado por ano de entrega (%)

53%

51%

27% 29%
20%
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M ==
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2007 - 2009 2010 2011

O custo incorrido médio das obras revisadas (PoC) alcancou o valor de 71%. Tratam-se de

projetos mais proximos da data de conclusdao, dado que 53% desses projetos foram
lancados entre 2007 e 2009;

Os projetos reorcados totalizaram R$ 8,2 bilhdes em volume geral de vendas ("VGV”).
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Fatos e Providéncias

Crescimento da participacao das obras proprias nos lancamentos da PDG:

64% dos atrasos de entregas de unidades de 2012 sao de obras nao executadas por nossa
construtora.

Vantagens:
Maior controle sobre nossas obras;

Maior facilidade na identificacao de desvios nos orcamentos no decorrer da
construcao.

Evolucao de Unidades Langadas por Construtora
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Fatos e Providéncias

Reducao do nimero de unidades residenciais lancadas:

Menor exposicao ao segmento econdmico e maior participacdo no segmento de média
renda.

Vantagens:

Essa estratégia nos permitiu viabilizar o nosso crescimento em lancamentos em 2011
com numero menor de unidades lancadas.

Crescimento de 29% em VGV com 13% de reducao no numero de unidades langadas
se compararmos com 2010.

Total de Unidades Residenciais Langadas X Preco Médio por Unidade

40.766
u

35L468 R$ 349
R$ 284 25 088 26. 578 R$ 290
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Fatos e Providéncias

Maior concentracao na Regiao Sudeste:

97% de nosso total de langamentos, no segundo trimestre de 2012, estiveram concentrados
na regiao.

Vantagens:

Maior visibilidade;

Maior controle sobre nossos projetos, de forma a evitar atrasos em obras e melhor
controlar nossos custos.

Participacdo da Regidao Sudeste no VGV Langado (%)

75%

62%
56%

2010 2011 1512
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Fatos e Providéncias

Revisao do Guidance de Lancamentos para 2012:

O novo guidance de lancamentos para o ano de 2012 esta situado entre R$ 4,0 bilhoes e
R$ 5,0 bilhoes.

Aumento de funcionarios proprios nas obras executadas por nossa equipe:

Vantagens:
Aumento do numero de trabalhadores prdprios em nossas obras, de forma a garantir

mao de obra em um momento em que o mercado de Construcao Civil passa por um
periodo de escassez de mao de obra.

Numero de Colaboradores PDG Alocados em Obras

106%
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Covenants Financeiros

Renegociacao da clausulas que previam vencimento antecipado caso ocorresse o
nao cumprimento dos Covenants Financeiros (detalhado abaixo).

19 caso: 1° Emissao de Debénture

Suspensao da clausula em relacdo as informacoes financeiras do 2° trimestre de 2012 até as informacao

financeiras da Companhia até o 2° trimestre de 2013 inclusive.

20 caso: 39 e 590 EmissOes de Debéntures

A PDG foi dispensada de observar o Covenant Financeiro (iii) em relagdo as informagdes financeiras do
20 trimestre de 2012. Além disso, para as informacOes/demonstracoes financeiras do 3° trimestre de
2012 até o 10 trimestre de 2013, devera no calculo do Covenant Financeiro (iii), realizar o calculo com a
exclusao do resultado dos trimestres anteriores ao 2° trimestre de 2012, inclusive.

Indices Financeiros (“Covenants Financeiros”)

. Dfida Total —D fvida de SFH—Caixa +Im dveis a Pagar
0, — < 70%
Patrim Onio Liquido
(ii) Total de Receitas a Apropriar +Contas a Receber +Imdveis a Comercializar

Dfvida Total —D vida de SFH—Caixa +Im Oveis a Pagar +Custos e Despesas a Apropriar

(iii) BT >15x0u<0 e EBIT >0

Resultado Financeiro Liquido

=>13xo0u<0
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Lancamentos e Vendas 2T12

O VGV lancado pro rata PDG atingiu R$ 404 milhdes (VGV total de R$ 462 milhdes) no
2T12. Os lancamentos foram distribuidos em 8 projetos. No semestre lancamos R$ 1,5

bilhdo atingindo 34% do ponto médio do guidance de lancamentos para o ano de 2012 (R$
4,0 - R$ 5,0 Bilhoes).

VGV Langado PDG (R$ mm) VGV Langado PDG (R$ mm) VGV Lancado PDG (R$ mm)
3.812
4 63 6
. > 0,
2.054 % g 8, 22,
y ~ /1520
1.115

2T11 2T12 1T12 2T12 1511 1512

As Vendas Contratadas (pro rata PDG) alcancaram R$1,241 bilhdo no 2T12 (representando
uma reducao de 32% em relacao ao 2T11). Sendo que 63% desse montante foi realizado

por vendedores exclusivos da PDG. No semestre, as Vendas Contratadas Liquidas atingiram
R$3,035 bilhoes.

Vendas Contratadas PDG (R$ mm) Vendas Contratadas PDG (R$ mm) Vendas Contratadas PDG (R$ mm)
3.528 /
,
io% ( 3.035
/ ~
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Acompanhamento do Repasse de Clientes

Em linha com a evolucao de entrega de unidades da companhia, a area de repasses vem
progressivamente ganhando mais eficiéncia. Hoje a equipe de repasse conta com 320
funcionarios dedicados exclusivamente a transferéncia dos clientes aos bancos parceiros.

As unidades desligadas* totalizaram 11.953 no 1° semestre, sendo 6.018 unidades no 2°
trimestre. Segue abaixo o nimero de unidades repassadas por més:

Quebra Mensal de Repasse por unidade - 2T12

11.953
5.935 6.018
1.890 1.895 2:150 2.075  2.084 4 ggg
J . I . I . . I . I . l . .
Janeiro Fevereiro Margo 1T12 Abril Maio Junho 2T12 1S12

* As unidades desligadas, repassadas ou quitadas, ndo incluem loteamentos ou unidades onde o parceiro é
responsavel pelo repasse.
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Comparacao Pré e Pos Ajuste de Orcamentos nos Resultados

DEMONSTRAGAO DE RESULTADO (R$ '000)

Receita operacional liquida

Juros capitalizados
Aproprigdo do agio de ativos identificaveis na aquisigdo da Agre
Custo das unidades vendidas

Lucro bruto

Margem bruta

Margem bruta ajustada (1)

Receitas (despesas) operacionais:
Comerciais
Gerais e administrativas
Tributarias
Financeiras
Depreciagdo e Amortizagdo
Outras
Total receitas (despesas) operacionais

Resultado Operacional

Resultado ndo operacional
Lucro antes do LR. e C.S.

Imposto de renda e contribuigdo social

Lucro antes da participagdo dos minoritarios
Participagdo dos minoritarios

Lucro Liquido do periodo
Margem liquida

Lucro Liquido Ajustado (2)
Margem liquida ajustada

(1) Ajustado por juros capitalizados no custo das unidades vendidas
(2) Ajustado por despesas com plano de opgdes de agbes (ndo-caixa) e a apropricdo do agio de ativos identificaveis na aquisicdo da Agre

EBITDA AJUSTADO

Lucro antes dos impostos

(-/+) Receita / Despesa Financeira

(+) Depreciagdo / Amortizagdo

(+) Despesa com Plano de opgdo de agdes
(+) Juros financiamento capitalizados no CMV

(+) Aproprigdo do agio de ativos identificaveis na aquisicdo da Agre

EBITDA AJUSTADO
Margem EBITDA AJUSTADO

2T12 Revisdo nos Provisdao para  Provisdo para 2T12
([CLIEECEEEI TS )] Orcamento Contingéncia Garantia (reportado)
Impactos

1.481.693 (421.278) 1.060.415
(114.792) (114.792)
(5.355) (5.355)
(1.098.289) (23.114) (24.094) (1.145.497)
263.257 (205.229)
17,8% -19,4%
259% -80%
(75.303) (75.303)
(98.176) (98.176)
(10.047) (10.047)
(5.412) (5.412)
(21.263) (21.263)

2.587 2.586
(207.614) (207.615)
55.643 (412.844)
55.643 (412.844)
(57.832) 13.467 (44.365)
(2.189) (457.209)
7.074 7.074

4.886 (450.135)
03% -42,4%
17.500 (437.521)
1,2% -41,3%

2T12 2712
(antesdosajustes)| | (reportado)

55.643 (412.844)

5.412 5.412

21.263 21.263

7.259 7.259
114.792 114.792
5.355 5.355
209.724 (258.763)
14,2% -24,4%
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Endividamento

A tabela a seguir mostra os indices de endividamento da empresa ao final do 2T12:

Caixa 1.981.712 1.720.023

Divida 5.963.330 5.350.653
Divida SFH 3.952.648 3.876.560
Divida Corporativa 2.010.682 1.474.093

Obrigacdo por emissdo de CCI 1.557.247 1.479.040

Patriménio liquido 6.065.724 6.519.805

* Cendrio com captagdo de RS 799 mm

Caixa* 2.780.712

Patriménio Liquido* 6.864.724

Variacao da Divida Liquida (Cash Burn) — R$ milhdes

awimda 6127 [
ADivida Liguida
(Sem Sacuritieacio) -351,0 [

& Securiizacdo -T8,2 -
A Divida Liquida
{Lom Sacurtizac o) -4202 [

e e e mm r mm e Em Em e Em mm mm Rm Em Em mm Em Em mm Em mm o Em e Em Em = mm e e = g = am = E m e = = = = = = = B

e S T T T T T T T T - """ T ========= 1
' (o Soroosin s o) -4103 [ ' :5: I DG



Contato:

= RI: ri@pdg.com.br

= Telefone: + 5521 3504-3800

= www.pdg.com.br/ri
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