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Sdo Paulo, 13 de maio de 2022: a PDG Realty S.A. (B3: PDGR3) — anuncia hoje seus resultados do primeiro trimestre
de 2022.

Fundada em 2003, a PDG desenvolve projetos para diversos segmentos e diferentes publicos, atuando na incorporacdo,
construgdo e nas vendas de empreendimentos residenciais, comerciais e loteamentos.

Lucro liquido de R$46 milhGes no 1T22. (pigina 19)

R$709 milhdes em amortizacdes nas dividas concursais desde o inicio do Plano de
Recuperacao da Companhia. (pagina 18)

Reducdo de 47% no G&A na comparacao entre o 1T22 e o 1T21. (pagina 15)
Reducdo de 10% no SG&A na comparacao entre o 1T22 e 0 1T21. (pigina 15)
Reducado de 32% no custo a incorrer na comparacao trimestral. (pigina 16)

Aumento de 13% no VGV repassado em comparacao com o 1T21. (pagina 13)

Conferéncia de Resultados

Segunda-Feira, 16 de maio de 2022

> Portugués > Inglés (Tradugao Simultanea)
11h00 (local) 10h00 (NY)
10h00 (NY) 11h00 (local)
WEBCAST WEBCAST

Replay: A gravagao estara disponivel no site de Relagdes com Investidores apds o fim da conferéncia.

(+55 11) 2110-4400

Relagoes com Investidores: www.pdg.com.br/ri
ri@pdg.com.br
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Mensagem da Administracao "u"n PDG

Mensagem Inicial

Ao longo do primeiro trimestre de 2022, continuamos trabalhando na execucao de nosso
planejamento estratégico de curto, médio e longo prazos. Conforme divulgamos no Ultimo
trimestre, os principais focos da PDG esse ano sao: (i) controle e gestao do caixa, (ii) solucao para
as obras paralisadas, (iii) retorno dos lancamentos, (iv) melhoria continua na experiéncia dos
nossos clientes, (v) aceleracdao nas receitas provenientes dos produtos da Vernyy, (vi)
desenvolvimento, implantacdo e melhoria continua do nosso projeto de Jornada Digital e (vii)
implantagao de uma agenda robusta de ESG, inclusdo e diversidade na Companhia.

Em relacdao a Vernyy, ao longo do 1T22, seguimos reforcando as redes de divulgacao,
aprimorando os sistemas e trabalhando na prospeccao de novos clientes. Para conhecer mais
sobre a Vernyy, visite nosso site no enderego www.vernyy.com.br, onde é possivel obter todas as
informagdes sobre a ampla gama de produtos e servigos oferecidos.

Continuamos trabalhando no nosso Projeto Jornada Digital, que tem como objetivo
transformar toda a jornada dos nossos clientes em uma experiéncia que o surpreenda, desde o
seu primeiro contato com a PDG até o recebimento das chaves e assisténcia técnica. Em
continuidade ao projeto de melhoria da experiéncia de nossos clientes, contratamos uma
consultoria especializada, visando melhorar toda cadeia de suporte e atendimento, que ird na
auxiliar na conducao de todo processo de melhoria e inovacdo que buscamos, mas também e
principalmente, nos apoiar na transformagao da jornada do nosso cliente em uma verdadeira
experiéncia. Direcionamos ainda mais a nossa atencao para essa jornada, buscando proporcionar,
tanto aos atuais quanto aos nossos futuros clientes, uma experiéncia mais assertiva e tempestiva.
Em linha com esse objetivo, iniciamos nosso atendimento também via WhatsApp, através da nossa
equipe interna de atendimento, com o objetivo oferecer mais uma opc¢do de atendimento rapido,
versatil, eficaz e com qualidade aos nossos clientes.

Finalizamos a modernizacao das instalacdes de nossa sede em Sao Paulo, com o objetivo de
oferecer uma estrutura ainda melhor para o atendimento, incluindo os clientes da Vernyy, além de
otimizar o espago para o nosso novo formato de trabalho, que agora ja esta funcionando na
modalidade hibrida. Buscamos, com essa adequacao, priorizar um ambiente para melhor receber
nossos clientes e também, proporcionar ao nosso time um ambiente com mais interacao e
sinergia.
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Mensagem da Administracao

Além disso, estamos trabalhando na nossa Agenda de ESG, também com auxilio externo de
uma Consultoria especializada para identificar o0 momento da Companhia, os itens materiais a
serem tratados e as principais oportunidades de melhorias nos quesitos sustentabilidade, social e
governanga corporativa. Dentro dessa Agenda de ESG, estamos direcionando esforgos especiais
para a questdo de diversidade do nosso time, pois, acreditamos que esse é um tema essencial
para atingirmos os nossos objetivos de longo prazo. O tema da Diversidade é pauta fundamental
em nossa estratégia!

No escopo da governanca corporativa, estamos fazendo as adequagOes necessarias previstas
no Regulamento do Novo Mercado, em relacdo as estruturas de fiscalizacdo e controle
(compliance, controles internos e fiscalizacdo). Em abril, implementamos o Comité de Auditoria,
com uma formacao que elevara ainda mais a qualidade dos controles, processos e demonstragdes
financeiras da Companhia. E, ao longo de maio, estamos finalizando as demais adequacoes
referentes as politicas e estruturas de compliance e riscos. Continuaremos caminhando para
aumentar continuamente nossos padroes de governanca e de transparéncia com nossos
investidores e com o0 mercado.

Conforme Comunicado ao Mercado divulgado em 11 de abril, estamos conduzindo o
processo de Aumento de Capital para conversdo dos créditos, conforme previsto em nosso Plano
de Recuperacdo. O valor do Aumento de Capital correspondera ao saldo agregado dos Créditos
Trabalhistas Retardatarios e dos Créditos Aderentes (Credores Quirografarios alocados nas Opcoes
D, E, F e G, Credores ME/EPP alocados na Opgao C e titulares de créditos extraconcursais contra a
PDG, que desejarem aderir a Capitalizacdo Facultativa de Créditos). Os acionistas da PDG terdo o
devido direito de preferéncia para subscricdo das acdes de forma proporcional a sua participacao
no capital social da Companhia. Adotaremos todos os atos e procedimentos necessarios a
realizacao do Aumento de Capital € manteremos todos os nossos acionistas € o mercado
informados sobre o desenvolvimento desta importante etapa para a desalavancagem e
continuidade do processo de retomada da PDG.

Destaques dos Resultados Operacionais

No 1T22, as vendas brutas somaram R$22 milhdes, queda de 37% em relacao ao valor
registrado no 1T21, mas em linha com nosso planejamento elaborado para o ano. Continuamos
focados nas vendas de unidades geradoras de caixa livre.

Os distratos totalizaram R$26 milhdes no 1722, aumento de 189% em relagao ao 1T21. Com
isso, as vendas liquidas foram negativas em R$4 milhGes no 1T22. A realizagao desses distratos é
fundamental para a liberacao do estoque necessario para a realizacdo da nossa curva de vendas.

Ao longo do 1T22 foram repassadas 119 unidades (R$18 milhdes), um aumento de 13% em
relacdo ao 1T21. Continuamos realizando o repasse através de um processo rapido e estritamente
alinhado a nossa estratégia comercial, focada na geracao de caixa livre. Hﬁl
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Mensagem da Administracao "u"n PDG

As despesas gerais e administrativas foram reduzidas em 47% na comparagao entre o 1722
e o 1T21, principalmente devido ao menor volume de despesas com consultorias juridicas e
financeiras.

No 1T22, a divida extraconcursal aumentou R$81 milhdes (4%), principalmente devido aos
juros acruados no periodo.

Durante o 1T22, a divida concursal aumentou R$106 milhdes (10%), principalmente devido
aos juros acruados no periodo e ao ajuste a valor justo nas dividas concursais.

No 1T22, registramos um lucro liquido de R$46 milhdes, versus um prejuizo de R$220
milhdes no 1T21.

Mensagem Final

Vivemos um momento em que as economias brasileira e mundial enfrentam grandes
desafios, convivendo com os impactos gerados pela pandemia, além da guerra que envolve parte
da Europa. Além disso, ja estamos enfrentando as incertezas de um ano de eleicdo presidencial,
nesse caso ainda potencializadas pelo aumento da inflacdo, dos juros sobre o crédito imobiliario e
com queda no indice de confianca do consumidor.

Desta forma, mantivemos e intensificamos nosso processo de reavaliacdo da estratégia
comercial, de forma a manter o nivel de comercializacdao previsto em nosso Planejamento, e
seguimos acompanhando constantemente as mudancas de cenario. Quanto a retomada dos
langamentos, continuamos com nosso planejamento de langamento de um novo empreendimento
no segundo semestre desse ano, mas, muito atentos ao cenario mencionado acima com todas as
suas consequéncias, imediatas e de médio prazo, em nosso mercado. Manteremos nossa cautela,
responsabilidade e compromisso com a escolha do momento correto para o lancamento, estando
preparados para um cenario mais duro e que nos imponha eventual alteracdo desse
planejamento, se necessario for.

Em linha com nossa estratégia de retomada, continuamos trabalhando no desenvolvimento e
aprovacao dos nossos langamentos de 2023 e também da nossa agenda de prospeccdo de novos
terrenos, necessarios para nosso planejamento de longo prazo.

Acreditamos que esse sera mais um ano de importantes realizacdes estratégicas no sentido
de continuar avangando em nossa agenda de mudancas, construindo diariamente o caminho para
a retomada sustentavel e planejada, sempre com foco e olhar nos resultados e impactos do curto
prazo, mas guiados pela nossa estratégia de médio e longo prazos.

Administragao
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Indicadores Operacionais e Financeiros

# Principais indicadores da Companhia referentes ao 1T22:

Vendas e Estoque
Vendas Brutas %PDG - R$ mihdes
Vendas Liquidas Contratadas %PDG - R$ mihdes
Estoque a Valor de Mercado %PDG - R$ mihdes
Resultado do Exercicio (*)
Receita Operacional Liquida - R$ mihGes
Lucro (Prejuizo) Bruto - R$ mihGes
Margem Bruta - %
Margem Bruta Ajustada - %
Despesas Gerais, Administrativas e Comerciais
Lucro (Prejuizo) Liquido - R$ mihdes
Margem Liquida - %
Resultado de Exercicio Futuro )
Receita Liquida de Vendas a Apropriar - R$mihdes
Custo de Vendas a Apropriar - R$ mihdes
Lucro Bruto REF - R$ mihoes
Margem Bruta REF - %
Balango Patrimonial ()
Disponibiidades - R$mihdes
Divida Liquida - R$mihdes
Patrimonio Liquido - R$mihdes
Ativos Totais - R$ mihGes

Resultados do 1T22

22

4
1.295

8
0
n.a.
n.a.
(29)
46
593,4

408

(358)
50

12,3

98
2.168
(5.167)
1.222

35
26
1.886

93

12

13,3

20,5
(32)
(220)
(237,1)

535
(435)
100
18,7

133
2.761
(5.606)
1.656

17122 - 1721
Var. (%)

-37%
nm.
-32%

-92%
n.m.
n.m.
n.m.

-10%
n.m.

830.6 p.p

-24%
-18%
-50%
-6.4 p.p

-26%
-21%

-8%
-26%

= PDG

4121

35
26
1.273

97
26
26,4
28,9

(24)
349
358,9

401

(351)
50

12,5

98
2.087
(5.212)
1.275

1722 - 4721

Var. (%)

-37%
nm.
2%

-92%
n.m.
n.m.
n.m.
19%

-87%

234.5 p.p

2%
2%
0%
-0.2 p.p

0%
4%
-1%
-4%
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Desempenho Operacional — Vendas

=

No 1T22, as vendas brutas somaram R$22 milhdes, 37% abaixo do 1T21. Mantivemos e intensificamos
nosso processo de reavaliacdo da estratégia comercial, de forma a manter o nivel de comercializagdo
previsto em nosso Planejamento, e seguimos acompanhando constantemente as mudangas de cenario.

As vendas a vista totalizaram R$5 milhGes no 1T22, representando 23% das vendas brutas do periodo.

Durante o 1T22, os distratos somaram R$26 milhdes. Aceleramos a realizagdo dos distratos de unidades
livres de 6nus para reforcar a geracdo de caixa imediato para companhia no momento da revenda.

As vendas liquidas foram negativas em R$4 milhdes no 1T22.

Performance de Vendas - VGV %PDG em R$ milhdes

-37%
77

+ 189%l

26

(4)
1T21  2T21 3T21 4T21 1T22 1T21 2T21 3T21 4T21 1T22 1T21 2T21 3T21 4T21 1T22

Vendas Brutas Distratos Vendas Liquidas

Obs.: Inclui dagdes em pagamento

Média Renda
26%

Resultados do 1T22

Vendas Brutas por Produto - %VGV - YTD Vendas Brutas por Localidade - %VGv - YTD

Rio de Janeiro

Loteamento Con'frCIaI 2%
1% |

Econdmico
49%

Nordeste
48%




Distratos e Revenda '::: PDG

Desempenho Operacional —

# Do total de unidades distratadas nos 1722, 100% corresponde a empreendimentos com faixa de vendas
acima de 60%, refletindo a estratégia adotada pela Companhia, de priorizar os distratos em produtos com
boa liquidez de mercado e que, portanto, devem apresentar melhor velocidade de revenda.

% Durante o periodo, 100% do volume distratado correspondeu a unidades de empreendimentos que ja estao
concluidos, portanto, essas unidades estao aptas para revenda e geracao de caixa imediata.

Distratos no trimestre por Faixa de Venda e Status de Entrega

VGV emR$ milhGes

Faba de Venda |— Entregue |  MNeoEntregue |  TotalDistrato
[ o U Ter W Toeen [ Wer J0 Bies ) 07
Até 20%
Entre 21 e 40% - - - - - -
Entre 41 e 60% - - - _ _ _

Entre 61 e 80% 3 0,5 - - 3 0,5
Entre 81 e 99% 90 25,3 - - 90 25,3
TOTAL 93 25,8 = = 93 25,8

% Considerando os distratos por safra de venda, 91% dos distratos realizados nos 1T22 foram de unidades

comercializadas até 2014.

% Dos R$26 milhdes distratados durante o 1722, R$9 milhdes (35%) foram revendidos dentro do proprio

trimestre, evidenciando a estratégia de priorizagao dos distratos com maior liquidez.

Distratos por Safra de Venda - %VGv - YTD Evolucdo dos Distratos e Revenda — R$ milhdes
Apés 2014 569
9% 0 529, 56%

0,
27% 35%
33
26
9

9 13 9
Até 2014 5 5 1
919%, __Wwwm | 4 |
1T21 2T21 3T21 4721 1T22

Revenda dentro do trimestre
= Distratos nao revendidos
—0/9 Revendido
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Desempenho Operacional — Distratos e Revenda

% Em média 70% das unidades prontas distratadas sdo revendidas em até 12 meses.

# Nos Ultimos 12 meses, o preco de revenda esteve, em média, 13% acima do prego da venda original.
Demostrando uma recomposi¢ao no preco de revenda.

Curva Média de Revenda — unidades Preco de Revenda
VGV distratado nos ultimos 12 meses — R$ milhGes

69% 68% 70%

67%

13%

69,0

61,3

4%

Més 1 Més 2 Més 3 Més 4 Més5 Més 6 Més 7 Més 8 Més9 Més10 Mésil Més12 VGV Original Distratado VGV Revendido *

*Exclui custos de carrego.

Desempenho Operacional — Vendas sobre Oferta (VSO)

% Analisando a venda sobre oferta (VSO) trimestral sob o conceito de estoque efetivamente disponivel (VSO
de vendas brutas), o indice totalizou 1,7% no 1T22.

Quadro de Vendas sobre Oferta (VSO) — R$ milhdes

R$milhdes

S N | o | et 1122

Estoque Inicial 1.941 1.886 1.697 1.280 1.273
(-) Vendas Liquidas 3 23 44 26 -4
Vendas Brutas ! 35 48 77 35 22
Distratos * 32 25 33 9 26
(+) Ajustes / Eventos ndo recorrentes 2 -51 -167 -373 19 18
Estoque Final 1.886 1.697 1.280 1.273 | 1.295
VSO Trimestral (Venda Bruta) 1,8% 2,5% 4,5% 2,8% | 1,7%
VSO Trimestral (Venda Liquida) 0,1% 1,2% 2,6% 2,0% | n.a.

(1) Vendas Brutas e Distratos consideram revendas realizadas no mesmo trimestre;
(2) O ajuste positivo de R$18 milhdes no trimestre, refere-se, principaimente, a corregdo pelo INCC.
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Desempenho Operacional

— Vendas sobre Oferta

=* PDG

% Durante o 1T22, a regiao Nordeste registrou o melhor resultado de vendas sobre oferta (VSO).

% 0 VSO de unidades entregues atingiu 6,2% no 1T22. Esse resultado reflete a nossa estratégia de priorizar a
venda de unidades prontas e livres de incumbéncias.

VSO por Regiao

VSO de unidades prontas

Regio (ex-Comercil 17,1%

SAO PAULO 2% 5% 6% 6% 2%

RIO DE JANEIRO 0% 1% 0% 1% 0%

MG/ES 6% 0% 0% 0% 0%

NORTE 8% 4% 6% 3% 3% 10,3% 9,8%

NORDESTE 3% 7% 14% 8% 7%

suL 5% 0% 11% 12% 0% 7, 5°/0 6 20

CENTRO-OESTE 14% 0% 2% 0% 0% %o

TOTAL (EX-COMERCIAL) 3% 4% 7% 5% 3%

COMERCIAL 0% 0% 2% 0% 0%

TOTAL 1,8% 2,5% 4,5% 2,8% 1,7%
1T21 2721 3T21 4T21 1T22
Obs.: considera apenas o estoque de unidades ja entregues.

Desempenho Operacional — Estoque

e

- B-B-N-Ni

Ao final do 1T22, o estoque a valor de mercado totalizou R$1.295 milhdes, 31% abaixo do valor registrado
ao final do 1T21 e 2% acima do 4T21. A quantidade de unidades diminuiu 28% na comparagao com o 1T21

e aumentou 1% em relagdo ao 4T21.

Estoque a Valor de Mercado - R$ milhdes

Total: -319,
Entregue; -25%
1.886
1.697

2%
1.280 1.273 1.295

1.440
1.258

930 948 960

1T21 2121 3T21 4721 1T22

= Entregue até 2016 = Entregue entre 2017 e 2019 Né&o Entregue

Resultados do 1722

Unidades em Estoque

Total: -28%
Entregue: -229,

3.979
3.671
2.948 2861 ' 2879
2.396
2.205
1.656 1.652 1.643
1T21 2121 3T21 4721 1T22
= Entregue até 2016 = Entregue entre 2017 e 2019 Né&o Entregue

1§
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Desempenho Operacional - Estoque '::: PDG

% Ao final do 1T22, os estados de Sao Paulo e Rio de Janeiro concentravam 45% do estoque da Companhia,
excluindo o produto comercial. Do total do estoque residencial, 49% esta concentrado em projetos com
faixa de venda acima de 60%, portanto, com boa liquidez.

Estoque por Faixa de Vendas e Regidao

Regido
-'E'-_

SAO PAULO 179 1003 138 28,8 429 84,9 2140 30%
RIO DE JANEIRO 63 50,1 59 37,1 101 2,9 223 1101 15%
MG/ES - - - - 2 48 2 48 1%
NORTE 134 68,9 13 1130 %2 27,2 339 2090 29%
NORDESTE 404 1531 - - 39 159 443 1690 23%
suL - - - - 2% 91 2 91 1%
CENTRO-OESTE - - - - @2 9,0 42 90 1%
TOTAL (Ex-Comercial) 780 3725 310 1788 749 1737 1839 7251 56%
9% Total (Ex-Comercial) 519 25% 24%| -
COMERCIAL 602 388,0 408 1675 30 143 1040 5698  44%
TOTAL 1920 9831 831 4596 976 2494 2879 12049 -
% Total 76% 35% 19% 100%

Estoque por Faixa de Vendas e Status de Entrega

vov
Faixa de Venda m
__

Até 20% 2,3 0%
Entre 21 e 40% - - 578 251,4 578 251 4 19%
Entre 41 e 60% - - 798 506,8 798 506,8 39%
Entre 61 e 80% 451 145,1 267 201,3 718 346,4 27%
Entre 81 e 99% 779 188,0 - - 779 188,0 15%

TOTAL 1.236 335,4 1.643 959,4 2.879 1.204,9 100%

# Atualmente, o estoque da Companhia apresenta as seguintes caracteristicas: (i) 41% do estoque total esta
concentrado em projetos com faixa de vendas acima de 60%; (ii) 63% do estoque total esta concentrado
em produtos residenciais (excluindo MCMV, Loteamento e Comercial);

% Do total do estoque concluido (R$335 milhoes): (i) 80% do VGV esta localizado em Sao Paulo e Rio de
Janeiro; (ii) 45% refere-se a produtos residenciais e; (iii) 99% esta concentrado em projetos com faixa de
vendas entre 61% e 99%.

Estoque por Status de Entrega - % VGv Estoque Pronto por Produto - %VvGv

Média Alta
Renda Alta Renda
1%
3'%\ 1%

Entregue
26%
Comercial
0y
Loteament D
o
11%
Nao
entregue
74%

Econémico
31%
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Desempenho Operacional

— Banco de Terrenos

= PDG

# Durante o 1T22, foi vendido um terreno. Desta forma, o banco de terrenos encerrou o trimestre com VGV

potencial de R$4,2 bilhdes (%PDG), equivalente a aproximadamente 9 mil unidades.

# Outros terrenos que também ndo se enquadram na estratégia da Companhia continuardo em processo de

venda, distrato ou dagdo em pagamento de dividas, auxiliando na aceleracdo da reducdo dos custos, na

monetizacdo de ativos para desalavancagem e no reforco de caixa.

Banco de Terrenos - Unidades e VGV

Segmento Unidades VGV PDG
9 (%PDG) (R$ mm)

Alta Renda 10%
Média Alta Renda - 0%

Média Renda 643 7%

Econdmico 5.348 56%
Residencial 6.904 73%
Comercial - 0%
Loteamento 2.590 27%
Total 9.494

Desempenho Operacional —

Distribuicao por Regiao - %VGV PDG

476,9 11%
- 0%
255,8 6%
1.874,4 44%
2.607,1 62%
= 0%
1.631,6 38%
4.238,7

Dados Historicos

% No total, a PDG ja concluiu 701 empreendimentos, equivalente a aproximadamente 152 mil unidades.

% Ao final do 1T21, a Companhia possuia 8 projetos nao concluidos, com um total de 3.010 unidades

(%PDG).

Lancamentos‘?)
Concluidos(?’
N&io Concluidos (3)

# Projetos # Total Unidades # Unidades PDG
709 160.526 155.046
701 157.504 152.036
8 3.022 3.010

(1) Historico de langamentos - Liquido de cancelamentos

(2) Projetos com Habite-se ou Vendidos
(3) Projetos em construgdo

Projetos Concluidos # Projetos # Total Unidades # Unidades PDG
Residencial, Comercial e Loteamento (ex- MCMV) 430 97.818 96.423
MCMV - crédito Associativo 271 59.686 55.613
Total 701 157.504 152.036
Projetos em Construgao # Projetos # Total Unidades # Unidades PDG
Residencial, Comercial e Loteamento (ex- MCMV) 7 2.766 2.754
MCMV - crédito Associativo 1 256 256
Total 8 3.022 3.010

Obs: Considera apenas obras sob gestao financeira da PDG

Resultados do 1722
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Desempenho Operacional — Dados Historicos

= PDG

% Dos 8 projetos nao concluidos, 75% estao localizados na regido Sudeste e 42% correspondem a projetos

residenciais (ex. MCMV, Comercial e Loteamento).

Distribuicao por Localidade- % vGv

Sudeste
75%

Desempenho Operacional — Repasse

Distribuicao por Produto - % vGv

Média-Alta
Renda MCMV
8% N 8%

Comercial
50%

Econdmico
26%

# Ao longo do 1T22, foram repassadas 119 unidades,

equivalentes a um VGV de R$18 milhdes.

Representando um aumento de 13% no VGV repassado em comparacao com o 1T21.

119

Repasse por Trimestre - VGV e Unidades

173

119

170 119

=

27

19

21

16 - 18

1T21

Resultados do 1T22

2121

mmm VGV (R$ milhdes)

3T21

4T21 1T22

- Unidades
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= PDG

Desempenho Economico - Financeiro

Margem Bruta

# No 1T22, os custos ficaram em linha com a receita, e com isso, o resultado bruto foi aproximadamente
nulo.

R$milhdes em IFRS

MARGEM BRUTA TRIMESTRAL

1T22 1721 (%) Var.

Receita Liquida 8 93 -92%
Custo (8) (81) -90%
Lucro (Prejuizo) Bruto (0) 12 n.m.
Margem Bruta n.a. 13,3% n.m.

(+) Juros Capitalizados no Custo 0) 7 n.m.
Lucro (Prejuizo) Bruto Ajustado (0) 19 n.m
Margem Bruta Ajustada n.a. 20,5% n.m

Resultado de Exercicios Futuros (REF)

% Ao final do 1T22, a margem bruta REF foi de 12,3%.

% O cronograma previsto para apropriacdo do lucro bruto REF no resultado da Companhia é de 26% em 2022
e 84% a partir de 2023.

Resultado de Exercicios Futuros - REF m

Receita de vendas a apropriar

(-) Impostos sobre as vendas a apropriar * (7) (7)
Receita liquida REF 408 401
(-) Custo de vendas a apropriar (358) (351)
Lucro bruto REF 50 50
Margem bruta REF 12,3% 12.5%
Juros capitalizados 10 10
Margem bruta REF Ajustada** 9,8% 10,0%

* Estimamos a despesa com Pis e Cofins para melhor visualizagdo da Margem bruta REF

** A margem REF ("Backlog") se diferencia da margem bruta reportada no resultado pois n&o inclui os efeitos
de juros capitalizados e amortizagéo do &gio decorrente da combinagéo de negdcios realizada em 2010 coma

Agre.
N 2023 em
Cronograma de apropriacdao do REF 2022 diante
26,5% 84,0%
Evolucdo da Margem Bruta REF
-640 bps \L
18,7% 18,5%

-20 bps

-610 bps

0/ +10 bps 12,5%
12,4% P r -20 bps 12,3%

1721 2721 3T21 4T21 1T22
Resultados do 1T22 ’_“‘H-l




Desempenho Economico - Financeiro '::: PDG

Despesas Comerciais, Gerais e Administrativas (SG&A)

# Na comparacgdo entre o 1T22 e o 1T21, as Despesas Gerais e Administrativas foram reduzidas em 47%.

principalmente devido ao menor volume de despesas com consultorias juridicas e financeiras.

“ As despesas comerciais na comparagao trimestral aumentaram 148%, devido ao maior volume de despesas
com unidades prontas em estoque.

R$ milhdes em IFRS

DESPESAS GERAIS, ADMINISTRATIVAS E [ TRIMESTRE |
COMERCIAIS 122  1T21 (%) Var.

Total de Despesas Comerciais 14,9 6,0 n.m.
Salarios e Encargos 7,6 8,2 -7%
Participacao nos resultados 0,6 - n.m.
Prestagdo de Servigos 3,2 13,0 -75%
Outras Despesas Administrativas 2,3 4,5 -49%
Total de Despesas Gerais e Administrativas 13,7 25,7 -47%
Total de Despesas SG&A 28,6 31,7 -10%

Evolucao das Despesas Gerais e Administrativas — R$milhdes

28,7
25,7
~100;,
18,0 \
I 15,2 13,7

iT21 2T21 3T21 47121 1122

Resultados do 1722 ’_“‘H-l




=* PDG

Desempenho Economico - Financeiro

Contas a Receber (on e off balance)

# Encerramos o trimestre com um total de contas a receber de R$478 milhdes, reducdo de 5% em relagdo ao

4T21.
CONTAS A RECEBER ON E OFF BALANCE (R$ MM) 1122

R$ milhdes em IFRS

4121 (%) Var.

Contas a receber (on balance) 216 248 -13%
Receita bruta de vendas - REF 415 408 2%
Adiantamento de clientes - Recebimento de clientes (51) (50) 2%
Adiantamento de clientes - Permuta fisica lancados (102) (101) 1%
Total de contas a receber (a) 478 505 -5%
Custos orcados a incorrer de unidades vendidas (354) (348) 2%
Custos orcados a incorrer de unidades em estoque (261) (258) 1%
Compromisso com custos orcados a incorrer (b) (615) (606) 1%
Total de contas a receber liquido (a + b) (137) (101) 36%
Curto Prazo 187 207 -10%
Longo Prazo 29 41 -29%
Total de contas a receber (on balance) 216 248 -13%

Custo a Incorrer

# O custo a incorrer aumentou R$9 milhdes (1%) no 1T22, devido ao ajuste monetario pelo INCC.

% Na comparacdo com o 1T21, o custo a incorrer foi reduzido em 32%, devido a desconsolidacdo de 4
projetos em 2021.

7.118

Custo Orcadc Tota: 919
3.667
—32%i
1.744
779 :) 756 802 822 ;1 ;8 805 595 606 615
4T12 4T13 4T14 4T15 4T16 4T17 4T18 4T19 4T20 1T21 2T21 3T21 4T21 1T22

Resultados do 1722
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Desempenho Economico - Financeiro .::: PDG

Divida Extraconcursal

% No ,1522, a divida extraconcursal aumentou R$81 milhGes, principalmente devido aos juros acruados no
periodo.

5.772 R$ milhdes

334
451 427 6 11 +R$81 milhdes
2.995 s
12 2777 (84) 2.817
2.672 (175) (40)

(3.309) (357) 39 5 (115) e 93 2.266
2.185 =

(421) ® (4

Captagdes
Captagbes
Liberagées

Juros Acruados

Divida Bancaria Bruta (3T17)
Divida Bancaria Reestruturada
(Concursal)

Divida Bancaria Bruta (4T17)
Juros Acruados, Multa/Mora e
Correcdo Monetaria
Pagamento de Principal e Juros

Divida Bancaria Bruta (4T18)
Juros Acruados, Multa/Mora e
Correcdo Monetaria
Pagamento de Principal, Juros e
Dagbes
Desconsolidagéo de controlada

Divida Bancaria Bruta (4T19)
Juros Acruados, Multa/Mora e
Corregdo Monetaria
Pagamento de Principal, Juros e
Dagbes
Convers&o em divida concursal
Divida Bancaria Bruta (4T20)
Juros Acruados, Multa/Mora e
Correcdo Monetaria
Pagamento de Principal, Juros e
Dagdes
Converséo em divida concursal
Divida Bancaria Bruta (4T21)
Juros Acruados, Multa/Mora e
Corregdo Monetaria
Pagamento de Principal, Juros e
Dagbes
Convers&o em divida concursal
Divida Bancaria Bruta (1T22)

% Considerando a manutencdo registrada na linha de Disponibilidades, a Divida Liquida aumentou R$81
milhGes (4%) durante o trimestre, em decorréncia do acruo de juros no periodo.

R$ milhges em IFRS

ENDIVIDAMENTO 1122 am21 (%) Var.

Disponibilidades 98 98 0%
SFH 451 439 3%
Debéntures 268 258 4%
CCB/CRI 5 5 0%
Apoio a Producao 724 702 3%
Capital de giro, SFI e NP 383 385 -1%
Finep/Finame 4 4 0%
Debéntures 38 36 6%
CCB/CRI 1.114 1.055 6%
Coobrigagdo 3 3 0%
Divida Corporativa 1.542 1.483 4%

Divida Bruta 2.266 2,185 4%

Divida Liquida 2.168 2.087 4%

Divida Liquida (sem Apoio a Producdo) 1.444 1.385 4%

Patrimdnio Liquido Total (*/ (5.167)  (5.212) -1%

Divida Liquida (sem Apoio a Produgdo)/ PL n.a. n.a. n.m.

(1) Inclui patriménio liquido dos acionistas ndo controladores

Quadro do Historico da Variacdo da Divida Liquida

RS milhes em IFRS

VARIAGAO DA DIVIDA LIQUIDA (R$ MM) 2012 2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021  1T22
Disponibilidades 1.821 1353 1.092 604 201 213 138 118 122 o8 98
Variagéo das Disponibilidades - (468)  (261) (488) (403) 1z 75) (20 7 (24) -
Divida Bruta 7.765 8367 7.869 6.155 5319 2672 2777 2995 2817 2185  2.266
Apoio a Produgao 4289 5215 4517 2.719 1643 1.050 1086  L.11L 1.089 702 724
Divida Corporativa 3476 3152 3352 3.436 3676 1.622 1691  1.884 1728 1483 1542
Variagéo das Divida Bruta o 602 (498)  (1.714) (836)  (2.647) 105 218 (178) (632 81
Variagdo da divida liquida - (1.070) 237 1.226 433 2.659 (180)  (238) 182 608 (81)

Resultados do 1722




=* PDG

Desempenho Economico - Financeiro

Dividas Concursais

% Durante o 1T22, a divida concursal aumentou R$106 milhdes (10%), principalmente devido aos juros
acruados no periodo e ao ajuste a valor justo nas dividas concursais.

4.627 R$ milhdes

8s 21 1175
152 444 1.069
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Obs.: A metodologia de calculo, bem como o saldo original da divida e o saldo da divida a valor justo, estdo contemplados na Nota 13 de nossas Demonstragoes Financeiras.

Resultado Financeiro

% O prejuizo financeiro aumentou 38% na comparacgao entre 1T22 e o 1T21, principalmente devido ao ajuste
a valor justo nas dividas concursais.

R$ milhdes em IFRS

RESULTADO FINANCEIRO (R$ MM)

1722 iT21 (%) Var.
Rendimento de aplicagdes financeiras 2,0 0,4 n.m.
Variagdo Monetéria, juros e multas por atraso 1,8 2,4 -25%
QOutras receitas financeiras 14,3 2,3 n.m.
Total de receitas financeiras 18,1 51 n.m.
Juros de empréstimos (93,4) (92,0) 2%
Despesas bancarias 0,1) - n.m.
QOutras despesas financeiras (97,8) (42,8) n.m.
Despesas financeiras brutas (191,3) (134,8) 42%
Juros capitalizados ao estoque - 4,3 -100%
Total de despesas financeiras (191,3) (130,5) 47%
Total do resultado financeiro (173,2) (125,4) 38%

Resultados do 1722 ’_“‘H'l
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Demonstracoes de Resultado

DEMONSTRA COES DE RESULTADO (R$ '000) - IFRS

=* PDG

1122 1T21 (%) Var.
Receita bruta operacional
Vendas imobiliarias 12.110 90.453 -87%
Outras receitas operacionais 1.277 4.278 -70%
(-) Dedugdes da receita (5.571) (1.840) n.m.
Receita operacional liquida 7.816 92.891 -92%
Custo das unidades vendidas (7.955) (73.873) -89%
Juros capitalizados 129 (6.666) n.m.
Custo dos imoveis vendidos (7.826) (80.539) -90%
Lucro (prejuizo) bruto (10) 12.352 n.m.
Margem bruta na. 13,3% n.m.
Margem bruta ajustada (1) n.a. 20,5% n.m.
Receitas (despesas) operacionais:
Equivaléncia patrimonial 186 58 n.m.
Gerais e administrativas (13.751) (25.666) -46%
Comerciais (14.897) (6.037) n.m.
Tributarias (1.546) (642) n.m.
Depreciacao e amortizacao (204) (147) 39%
Outras despesas operacionais (78.216) (74.145) 5%
Resultado financeiro (173.269) (125.604) 38%
Total receitas (despesas) operacionais (281.697) (232.183) 21%
Lucro (prejuizo) antes do LR. e C.S. (281.707) (219.831) 28%
Imposto de renda e contribuigao social 326.619 (1.092) n.m.
Lucro (prejuizo) dos acionistas ndo controladores 44,912 (220.923) n.m.
Acionistas ndo controladores 1.472 638 n.m.
Lucro (prejuizo) liquido do periodo 46.384 (220.285) n.m.
Margem liquida 593,4% -237,1% 830,6 pp
() Ajustado por juros capitalizados no custo das unidades vendidas
EBITDA | TRIMESTRAL |
1T22 1T21 (%) Var.
Lucro (Prejuizo) antes dos impostos (281.707) (219.831) 28%
(-/+) Resultado financeiro 173.269 125.604 38%
(+) Depreciacdo / Amortizagao 204 147 39%
(+) Juros financiamento capitalizados no CMV (129) 6.666 n.m.
(-/+) Resultado de equivaléncia patrimonial (186) (58) n.m.
EBITDA (108.549) (87.472) 24%
Margem EBITDA n.a. n.a. n.m.

Resultados do 1722
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Balanco Patrimonial Consolidado - ATIVO

= PDG

1122 47121 (%) Var.
Circulante
Disponibilidades e aplicacdes financeiras 97.666 98.072 0%
Contas a receber de clientes 187.188 207.000 -10%
Estoques de imdveis a comercializar 671.175 678.063 -1%
Despesas com vendas a apropriar 2.198 3.139 -30%
Créditos com partes relacionadas 3.511 3.467 1%
Tributos correntes a recuperar 9.059 10.571 -14%
Total Circulante 970.797 1.000.312 -3%
N&o Circulante
Realizavel a longo prazo
Contas a receber de clientes 28.719 40.517 -29%
Estoques de imdveis a comercializar 80.949 82.850 -2%
Tributos correntes a recuperar 14.133 13.940 1%
Créditos com partes relacionadas 51.120 51.637 -1%
Outros créditos 44.444 54.728 -19%
Total Realizavel a longo prazo 219.365 243.672 -10%
Permanente
Investimentos 30.422 30.108 1%
Imobilizado 234 387 -40%
Intangivel 904 894 1%
Total Permanente 31.560 31.389 1%
Total Nao circulante 250.925 275.061 -9%
Total do Ativo 1.221.722 1.275.373 -4%

Resultados do 1722
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Balango Patrimonial Consolidado - PASSIVO

= PDG

PASSIVO E PATRIMONIO LIQUIDO (R$ '000) - IFRS

1122 4721 (%) Var.
Circulante
Empréstimos e financiamentos 838.191 828.456 1%
Debéntures 306.092 294.537 4%
Obrigacao por emissdo de CCBs e CCIs 1.118.707 1.059.315 6%
Coobrigagdo na cessdo de recebiveis 2.655 2.504 6%
Fornecedores 139.101 132.519 5%
Obrigagdes com credores do plano de recuperagao judicial 107.037 101.485 5%
Obrigag0es por aquisicdo de imdveis 267 267 0%
Adiantamentos de clientes 242.968 233.864 4%
Obrigacoes fiscais e trabalhistas 25.428 31.161 -18%
ObrigacOes tributarias diferidas 18.168 18.679 -3%
Imposto de renda e contribuigdo social 9.692 7.950 22%
Obrigagdes com partes relacionadas 11.839 11.213 6%
Provisdes para contingéncias diversas 140.890 135.246 4%
Outras obrigacoes 117.549 118.534 -1%
Total Circulante 3.078.584 2.975.730 3%
Exigivel de longo prazo
Obrigacao por emissdo de CCBs e CCIs - - n.m.
Obrigagdes com credores do plano de recuperagao judicial 1.068.047 967.813 10%
Obrigac0es por aquisicdo de imdveis 18.180 17.794 2%
Adiantamentos de clientes 41.084 43.539 -6%
Obrigacoes fiscais e trabalhistas 87.728 84.775 3%
Obrigagdes com partes relacionadas 62.216 61.358 1%
Obrigacoes tributarias diferidas 724.848 1.053.400 -31%
ProvisGes para contingéncias diversas 724.635 731.319 -1%
Outras obrigag0es 582.962 551.493 6%
Total Exigivel de longo prazo 3.309.700 3.511.491 -6%
Patrimonio liquido
Capital social 5.293.820 5.293.820 0%
Reserva de capital 1.236.743 1.236.743 0%
AcOes em tesouraria (6.668) (6.668) 0%
Prejuizos acumulados (11.627.950) (11.674.334) 0%
Participacdo atribuida aos acionistas ndo controladores (62.507) (61.409) 2%
Total Patrimdnio Liquido (5.166.562) (5.211.848) -1%
Total do Passivo e Patrimonio Liquido 1.221.722 1.275.373 -4%

Resultados do 1722




